EMPRENDIMIENTO II

GUIA PLAN DE MARKETING


En base a lo desarrollado en las Guías anteriores y en los apuntes “Desarrollo de un Plan de Marketing” y “Las 4 P”, resuelvan las siguientes preguntas:

1) Caracterización de “Mercado Potencial” y “Mercado Meta”, en términos de los criterios de segmentación pertinentes a su emprendimiento (demográfico, psicológicos, tipos de clientes, etc.). Justifiquen su respuesta.

2) Determinar cuál es la Estrategia competitiva más adecuada para su Mercado Meta.

3) Desarrollo y justificación del Mix de Marketing (4p) para su Mercado Meta.

